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v alorizzare e accrescere la
visibilita delle opportunita
di insediamento offerte alle im-
prese nella provincia di Rovi-
go: questo lo scopo di un wor-
kshop promosso dal Consorzio
per lo Sviluppo del Polesine,
agenzia per lo sviluppo locale,
e dalla Societa Consortile Idro-
vie Padane durante il quale so-
no state illustrate le caratteristi-
che competitive del sistema
polesine.

Abbiamo chiesto a Giovanni
Franchi, presidente del Consor-
zio per lo Sviluppo del Polesi-

ne, di illustrarei quali sono i
motivi per cui un imprenditore
dovrebbe scegliere di investire
in questo territorio.

Perché investire in Polesine?
La provineia di Rovigo ha crea-
to un’offerta integrata di oppor-
tunita competitive per le azien-
de. Il posizionamento
geografico, la dotazione di in-
frastrutture e di risorse, la di-
sponibilith di agevolazioni, la
qualita del vivere rappresenta-
no un indubbio mix vantaggio-
so per chi intendesse avviare

nuove imprese in un’area stra-
tegica del Nord Est.

Quali le principali risorse
che il territorio puo offrire
a un’azienda?
Indubbiamente la qualita della
localizzazione logistica e la
possibilita di utilizzare il siste-
ma dell'intermodalitd acqua-
ferro-gomma. Questi sono i
punti di forza che ci distinguo-
no dagli altri territori e grazie ai
quali il Polesine si candida a
piattaforma logistica per le im-
prese del Nord Est. E voglio




precisare che in una regione in
cui il congestionamento rappre-
senta un problema reale, & pos-
sibile raggiungere da Rovigo
cittd quali Venezia, Verona, Bo-
logna, Ravenna in circa un’ora.
Un altro aspetto che rende inte-
ressante un investimento in
provincia di Rovigo é il costo
contenuto delle ampie aree pro-
duttive in rapporto alla qualiti
infrastrutturale offerta. Gli im-
prenditori che intendono inve-
stire in quest'area trovano un
tessuto economico rappresenta-
to da piccole e medie imprese
artigiane, con le quali & possi-
bile avviare collaborazioni e si-
nergie, che costituiscono un ef-
ficiente indotto ed un sistema
di subfornitura di alto livello
tecnologico, con ampi spazi per
la crescita in diversi settori.
Inoltre, non manca la manodo-
pera anche qualificata, vi & una
certa facilita nel rapportarsi con
le istituzioni e con gli enti com-
petenti per le autorizzazioni, i
rapporti sindacali sono impron-
tati alla collaborazione. Va an-
che considerata |'ottima qualita
della vita del nostro Polesine
che, con il suo Delta del Po, si
distingue per bellezza e unicita.

Quali le opportunita di insedia-
mento?

Le principali opportunita di in-
sediamento sono rappresentate
dai poli produttivi localizzati
lungo I"asse longitudinale del
territorio che vede collegamen-
ti interni molto articolati e poco
trafficati. Le aree, dotate di ser-
vizi ed infrastrutture, hanno
prezzi estremamente competiti-
vi e sono particolarmente inte-
ressanti per le aziende che in-
tendono utilizzare
I'intermodalitd acqua-ferro-
gomma per le loro attivita di
impresa. Alcuni dati: sette ma-
croaree disponibili per un totale
di 7.000.0000 di mq. 11 prezzo
varia da 25 a 70 euro al mq. cir-
ca un terzo del valore delle altre
aree della regione. Sul sito
www.investinpolesine.it sono
evidenziati i singoli lotti disponi-
libi ed i relativi prezzi di vendita.

Sono previsti agevolazioni e in-
centivi per chi voglia investire?
Chi investe in Polesine pud
usufruire di vantaggi finanziari
in quanto esiste una specifica
linea di agevolazioni per le pmi
dell’industria, dell’artigianato e
del turismo: oltre alle opportu-

nita offerte da leggi regionali,
nazionali e comunitarie, la pro-
vincia si distingue proprio per
il Fondo di rotazione che abbat-
le i tassi di interesse sui mutui
dell’investimento del 50% per
un importo fino a 1 milione e
mezzo per il secondario e fino a
2 milioni per il turismo.

Quale il ruolo del vostro con-
sorzio e quale il supporto dato
alle imprese?

11 nostro ente, in qualita di sog-
getto pubblico che rappresenta
le istituzioni della provincia,
facilita i rapporti tra le imprese
e gli enti competenti, offre una
vera e propria consulenza al-
I'insediamento che consiste nel
fornire un sistema integrato di
informazioni sui pacchetti loca-
lizzativi per i potenziali investi-
tori e nell’aiutare I'imprendito-
re nelle varie fasi, dalla ricerca
dell’area, all’ottenimento di au-
torizzazioni e di incentivi e
contributi.

Tutto questo rientra nell’ambito
di azioni di marketing territoria-
le per I'attrazione di investimen-
ti, una delle fondamentali attivi-
ti che caratterizza questo ente
nei suoi oltre 40 anni di attivita,




